METALINKS SERT DE CELLULE DE R&D A CLAIREFONTAINE

Un partenariat gagnant-gagnant

B Associer la saisie manuscrite de don-
nées et son acquisition sous forme numeé-
rique, tel est le résultat du travail en com-
mun qui unit les Papeteries Clairefontaine
et la société innovante Metalinks. Deux
ans de recherche pour aboutir a la créa-
tion de paper PC « premier cahier intelli-
gent » avec stylo numérique.

La PME posséde une expertise tech-
nique qui a offert au papetier de nom-
breuses potentialités. « Nous n’avions ni les
moyens ni la technicité pour mobiliser en in-
terne une équipe sur ces innovations », pré-
cise¢ Guillaume Nusse, PDG de Claire-
fontaine-Rhodia. Metalinks de son coté
cherchait un partenaire lui permettant de
boucler le financement qui lui manquait,
faute d’avoir trouvé suffisamment de ca-
pital-risque. Le papetier lui a ainsi apporté
3 millions d’euros, un pour la communi-
cation et les deux autres pour la recherche-

développement. « Confrontés au monde
puissant de la téléphonie, il nous fallait un
partenaire qui connaisse bien le milieu, qui
fasse de la veille technologique et nous serve
un peu de plate-forme de R&D exogéne »,
explique Guillaume
Nusse. Pour ce dernier
la relation est gagnant-
gagnant. « Elle repose
sur la confiance et I’obli-
gation de résultats,
enchaine Guillaume
Nusse. Il est sur que la
qualité des relations personnelles joue beau-
coup dans le travail en commun. »

Souci de réactivité. Les deux partenaires
se voient réguliérement. Le souci de la ré-
activité est constant pour résoudre un
probléme dés qu’il se pose, qu’il s’agisse
d’une précision d’information demandée

« IL EST SOR QUE LA QUALITE
DES RELATIONS PERSONNELLES
JOUE BEAUCOUP DANS

LE TRAVAIL EN COMMUN. »

par le client ou d’une proposition nou-
velle a discuter. A chaque mise au point, les
deux partenaires définissent ce qu’ils dé-
cident de faire ou pas ensemble. Le plus
difficile est d’étre au méme niveau d’exi-
gence dans le dialogue
technique. « Quand on
est bailleur, il est normal
d’étre clair et précis
vis-a-vis de nos propres
clients. »

Metalinks a égale-
ment trouvé en Claire-
fontaine un client qui lui sert de réfé-
rence. Les deux sociétés communiquent
en commun a travers des salons. « Ils nous
aident sur le plan de la communication tech-
nique, on les soutient sur le plan des moyens a
mettre en ceuvre. Mais a chaque fois, on dis-
cute », souligne Guillaume Nusse.

Y. de K.

www.latribune.fr

VENDREDI 30 SEPTEMBRE 2005




[a'Tribune

..-.mv

SNCM : Villepin forcé
r (e changer de cap

A lautomne »

N W e o w— | —— - OTIDIEN FOONOM 1Y FINANCIIA

8 L Pocrmicr mirmstor dbwale
n nouvess tour de table

wox Bader Capaal, Connen,
FEast ot Jos selacsn,

B Loy syodcats scoocilient

& prosct PG rosene

B Thicrry Beoson & sond
spound Ted & Broslio posr
CODRAATC K CoTaTanet
s Trazaporms, Jacgoos Harmot
B Lacrse de la SNECM
Sbocche var un Socage

s Babern ERCIRES (TETY

B Corwe & k consmers

A LD EY ADTOmAL & -

LA RIFORME OF LA RECHERCHE 15T LANCES s.lcutm'socuu

Nouvelle forte baisse ;‘r:"n‘:t“““nl:?;‘i’i’ -
- . . ~ S = me w1

2T du chémage au mois d'aoiit p

Le pvernemens oroe wn ke
e Sv 1N suren o ben wien
mebcwm S phs e §1 v .

raut
Enquéte judiciaire
sur Antonio Fazio

fotwton sves Aar e e
- S —v——
Owin, POG do Mawiny e R - L povrrvea fe ls Bangar 45 she
sone M Dasmes AYoew v & LR e el )

Bty B 3 - P e e R ta Ly

PLACIMENTS
Commanrt ropbrew UNE RAISON DE PLUS DE NOUS FraRE CONFIANCE
..“h..”:‘. Comeite Lang Torme

Ma S grvron S a0 00T SR comtont e

-.-n'llt

#CCr ACTIONS ZeercrsTion
el R




